Presentaciones de
Alto Impacto

VIGILADA MINEDUCACION

Presentacion

Cautivar a la audiencia e impactar, recobra una vital importancia en el actual contexto social y
empresarial. Una presentacion efectiva permite ademas de, cerrar negocios, conquistar nuevos
mercados y posicionar tu marca, construir relaciones estratégicas.

A través de este programa, conquistaras las herramientas necesarias para que una presentacion,
sea el escenario de cumplimiento de objetivos, proyeccion de tu marca personal y la oportunidad de
crecimiento.

Objetivo General: potenciar las habilidades, capacidades y actitudes de los participantes para
gue puedan desarrollar presentaciones efectivas, generando en su audiencia atraccion, emocion y
contundencia desde el mensaje hasta su proyeccion personal.

Poblacién Objetivo: empresarios, lideres, docentes, asesores, estudiantes, egresados y demas actores
que deseen perfeccionar sus habilidades de exposicion y persuasion.

Tipo de accién formativa: curso de 16 horas.
Modalidad de accién formativa: virtual - Online.

Competencias para adquirir por el participante: al finalizar el seminario, los participantes estaran en
capacidad de:

+  Manejo de auditorios y diversos publicos objetivos.

«  Persuadir y expresarse ante una audiencia con mayor confianza y credibilidad.

+ Aplicar técnicas de comunicacion para la presentacion de idea de manera atractiva y eficiente.

+  Manejar la entonacion, lenguaje oral y postural.

«  Desarrollar una estructura de presentacion atractiva y cautivante.

+  Reconocerestilos decomportamientoy estrategias de comunicacion, asertividad y reconocimiento
de canales para la comunicacioén efectiva.

+ Disefiar presentaciones con herramientas y recursos digitales.
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Presentaciones de alto impacto

I Introduccion

+ Dialoguemos de presentaciones.
«  Taller diagnéstico: ¢ Como expones?

Il La planeacion en la presentacion

+  Conoce a tu audiencia.

« Alcance de tu presentacion.

+  Objetivos y métricas de éxito.

+ ldentifica contenido y el mensaje.

+  Reconoce las prioridades del mensaje.

11l Herramientas para estructurar la presentacion

« Alineando objetivos con recursos.

+  Etapas de presentacion.

+  Disefio: color, graficas, visuales en armonia.
+ Recursos para presentaciones.

«  Storytelling.

«  Espacio.

IV Sello personal: Branding

+ Lapalabra, el tono de voz y la postura corporal.

« Calidez y persuasion.

+  PNLYy los canales de percepcion.

«  Elimpacto de la comunicacion asertiva y efectiva.

+  Presencia, recursos de apoyo e interaccion con el publico.

V El dia de la exposicién

+  Cuida tuimagen.

+  Superando los miedos.

+  Rompiendo el hielo.

+ Alcanzando la cima en tu presentacion.
«  Cierre de ideas.

«  Taller de simulacién exposicion.

Duracién: 16 horas
Criterios de aprobacién y certificacion: 80% de asistencia al proceso de formacién.
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